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“El alto precio de la vivienda frena
la capac1dad de ahorro a largo plazo”

La presidenta de

la Unién Espariola

de Entidades
Aseguradoras

y Reaseguradoras
(Unespa) analiza

la situacién del sector.

ADRIAN SOTES

Pilar Gonzilez de Frutos co-
menzd su carrera en ¢l sec-
tor asegurador en 1980, afio
en que entrd a formar parte
de la Direccién General de
Seguros y Fondos de Pensio-
nes. En 1997, fue nombrada
directora de este organismo
¥, por tanto, presidenta del
Consorcio de Compensa-
cién de Seguros, una etapa
que se cerr6 a finales de
2002. Desde julio de 2003, es
lapresidenta de Unespa.
Pregunta: En 2003, los ex-
pertos apuntaban a una po-
sible recuperacién para el
sector asegurador, después
de unos afios dificiles desde
2001 ¢En qué medida se han
cumplido estas expectati-
vas?

Respuesta: Las entidades
aseguradoras han demostra-
do una gran capacidad de re-
cuperacion tras los atenta-
dos del 11-S y, actuaimente,
" tienen una situacién finan-
ciera totalmente saneada.
Ademds, aquellas que coti-
zan en los mercados interna-
cionales son valores renta-
bles y solventes. Por tanto,
las expectativas se han cum-
plido totalmente.

“El sector asegurador
ya esta preparado
para hacerse cargo de
los darios provocados
por el terrorismo”

P.: El 1-M ha acentuado la
incertidumbre de nuevo, ide
qué manera puede repercu-
tir en la situacién del merca-
do?

R.: Por el momento, la in-
fluencia del 11-M en los mer-
cados de valores, uno de los
elementos fundamentales de
la crisis anterior, no ha sido
tan dramdtica como la del 11-
S. Por otra parte, el debate
sobre c6mo asegurar los da-
fios por terrorismo ya estaba
encima de la mesa. Asf pues,
no es un clemento tan nuevo
como lo fue en 2001,

P.: {Es necesario crear una
nucva oferta por parte de las
aseguradoras?

R.: Espafia tiene un sistema
para cubrir los siniestros

que se producen como con-
secuencia de atentados te-
rroristas, mediante el que la
prima de diversos tipos de
scguros se¢ recarga a favor
del Consorcio de Compen-
sacién de Seguros, que se
encarga de indemnizar a los
afectados por una catéstrofe
natural, un tumuito popular
0 un atentado terrorista. Por
lo tanto, el sector asegurador
espafiol esti plenamente
preparado para hacerse car-
go de los dafios provocados
por tales motivos y, en prin-
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cipio, no parece que sea ne-
cesario plantcar nucvas ofer-
tas, aunque el sector esti
abierto a estudiar cualquicr
demanda que plantee la so-
ciedad.

P.: ¢Es previsible un encare-
cimiento de las primas por
estos motivos?

R.: En principio no es proba-
ble y no parece que por el
momento sea necesario,
aunque la decisién final la
debe tomar el Consorcio de
Compensacién de Seguros,
6rgano oficial dependiente

del Ministerio de Economifa.
P.: El afio pasado, el ramo de
vida fue el que tir6 del nego-
cio. éOcurre lo mismo en es-
te cjercicio?

R.: El crecimiento del ramo
de vida tiene su razén de ser
en el desarroilo del sistema
de previsién complementa-
ria en Espaiia, algo necesario
por muchas més razones, y
mucho més importantes,
que el interés asegurador.
No obstante, dicho creci-
miento podria ser més eleva-
do si se avanzase en la arti-

“No existe oferta para algunos seguros obligatorios”

Pregunta: La proliferacién de seguros
obligatorios exigidos por la Administracién para
ejercer ciertas actividades plantea problemas, al
no existir una oferta en el mercado. ;:Cémo se
esté trabajando para solucionar esta situacién?
Respuesta: El sector asegurador espariol y el
europeo estdn preocupados por este asunto.
Por ejemplo, a escala europea se tiene la
intencion de adoptar una Directiva de
responsabilidad civil de medio ambiente bajo
el principio de que quien contamina, paga,
exigiendo un seguro obligatorio para todas
aquellas empresas que pudieran ocasionar un
dafio al entorno. £l problema es que el seguro
debe conocer primero cudl es el valor exacto de

Io que esté asegurando, y en base a la magnitud
del posible siniestro y las probabilidades de que
éste ocurra, fijar una prima ajustada. En muchos
casos, el seguro no sabe a ciencia cierta cual
podrfa ser la cuantia del siniestro en caso

de producirse, por lo que muchas entidades

se podrian negar a otorgar una cobertura.

Ante un aseguramiento obligatorio, no existe
oferta en el mercado para ello,y muchas
compafifas podrian caer en la ilegalidad, al no
asegurar la actividad que realizan. La solucién

a este problema pasa por que las
administraciones consulten al sector
asegurador antes de aprobar aseguramlentos
obligatorios de este tipo,

culacién del segundo pilar, la
prevision colectiva en el 4m-
bito de la empresa. Articula-
citn que tiene que producir-
se en los proximos aitos.

P2 Algunas entidades finan-
cieras han comenzado a exi-
gir al cliente, como condi-
ci6n para contratar una hipo-
teca, un seguro de vida y un
seguro por pérdida de ingre-
s0s, ademds del multirriesgo.
¢Se trata de una norma obli-
gatoria para el cliente?

“El ramo de vida
creceria mas si

se avanzase en

la prevision colectiva
en la empresa”

R.: Cuando una entidad fi-
nanciera concede un présta-
mo hipotecario es légico
que quiera tener una garan-
tia de que ese dinero se vaa
devolver integramente. Por
ello, exigen al cliente un aval
en forma de seguro sobre su
vida, su casa o lo que estime
conveniente. Se trata de una
decision que depende del
banco o caja quc concede el

préstamo y el clicnte es ¢l
que debe decidir si quiere
solicitar ese préstamo con
esas condiciones o no. Es
una estrategia particular de
cada entidad financiera y el
cliente no est4 obligado a ha-
cerse un seguro si no quiere.

“La exigencia de més
seguros para
conceder hipotecas
seguird aumentando
en el futuro”

Sin embargo, tampoco el
banco o caja est4 obligado a
conceder ese préstamo. El
cliente es el que debe deci-
dir con qué entidad finan-
ciera quiere firmar su prés-
tamo hipotecario, pero debe
aceptar los condicionantes
que estipula ese banco o ca-
ja, 0, si no estd deacuerdo,
pedir ¢l préstamo en otra
entidad financiera, Se trata
de una prictica muy exten-
dida y desde el sector cre-
emos que cada vez se va a
imponer mis en el mercado.
P.: El encarecimiento de la
vivienda es uno de los prin-
cipales frenos para impulsar
el ahorro para la jubilacién.
¢Coémo se podria mejorar en
cste terreno?

R.: Efectivamente, muchos
analistas economicos hablan
de una economia enladrilla-
da, en la que las familias in-
vierten porcentajes altfsi-
mos dc sus ingresos en la
compra de una vivienda, con
lo cual, est4n menoscabando
su capacidad de ahorroa lar-
go plazo. Este es un impor-
tante motivo de que en Es-
pafia el ahorro para la jubila-
ci6n esté muy lejos de los ni-
veles de otros paises euro-
peos y de que la cultura del
ahorro a largo plazo esté
mucho menos extendida so-
cialmente. No creo que la in-
clusién de mas seguros a la
hora de pedir un préstamo
hipotecario esté influyendo
significativamente en el po-
co ahorro a largo plazo que
se registra en nuestro pafs,
creo que se trata mas de una
menor capacidad de ahorro
como consecuencia del en-
carecimiento del precio de
la vivienda y, tal y como ex-
plicaba antes, una cultura
poco extendida del ahorro a
largo plazo. Desde el sector
queremos universalizar esta
cultura a través de una ma-
yor informacién y comuni-
cacién con la sociedad, ex-
plicando los beneficios de
este tipo de ahorro para el
futuro.





